
第一種 同行互推 

我跟我同行如果互推的話商 假如他是賣另一個品牌的

化妝品 比如海洋之水 他在他的朋友圈裡推我的水素面膜 

我在我的朋友圈裡推他的海洋之水 我發完海洋之水這條廣

告後 發現我的朋友圈裡有幾個人要買 我就問跟我互推的

同行了 他說 90 我感覺貴 我有問了我朋友圈裡又一個有海

洋之水的 他說 70 那我寧願找 70 的 也不找 90 元對不？所

以互推的這種方法 只適合你是有固定品牌的 而且是價格

統一的 去哪裡買這款產品都是這個價格，這樣不管是代理

的客戶還是零售的客戶都比較穩定，不會存在客戶流失這樣

的問題。 

 

第二種 找人加 

你去百度上找做保險的人 賣房子的人 租房子的人 就

是類似銷售的那些人吧 把他們也可以當做自己的客戶 他

們也是白領需要面膜 也是一群能消費的起的群體 一天你

怎麼也能找幾百個吧 然後你導入到你的手機裡 你的手機

微信會顯示的 然後你就添加 這些人幾乎 80%以上都會同意，
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因為他在網上發資訊就是為了讓別人找到他 他還會認為你

是客戶呢 就會同意的 

 

第三種 

女人們都愛逛街 逛街的時候 去哪個衣服店裡 買包的

地方啊 跟導購要個電話加個微信 跟她說加你個微信 店裡

有什麼新品拍照片給我就行！ 

 

第四種 

如果你本身就有店鋪 那就更好辦了 來你店裡的人你想

辦法讓客戶留下聯繫方式 用送禮物的方式還是辦會員卡的

方式 只要留下客戶的聯繫方式 然後加他們的微信 就是不

買你的衣服 過幾天也會買你的化妝品！ 

 

現在好多做實體的老闆 不知道做微信到底有什麼用！實體

店的老闆們，微信最大的好處是吧進店的看一眼的客戶和呆

幾分鐘的客戶就走的陌生客戶 不管是成交的還是沒有成交

的 只要你加了他微信，不管這個客戶是國內還是國外還是



南極，你都能在微信上面做生意，這樣的話你可以吧平時陌

生客戶的流失量控制在 3%以內甚至能鎖住所有 客戶！ 可

以給大家舉個例子 下面的這個實體老闆看他是怎麼利用微

信行銷鎖住他的實體店的客戶的啊 

  

假如一個服裝店的老闆，每天進他店的散客有 100 多人 

那一個月下來也 3000多人了！數位比較可觀的 這些客戶都

是進來看幾眼就走的陌生客戶，這些陌生客戶可能走了以後

不知道什麼時候再見面也或者這輩子也見不到了！因為你

沒有 滿足他們，沒有滿足這類客戶的需求對不對？所以呢 

這個服裝店的老闆很聰明 聽完微信行銷科以後呢，用送礦

泉水的方式，因為天氣比較熱嘛。就把這部分客戶的微信留

下來了 並且都加了他的微信 

  

就這樣他的微信好友的數量明顯增加，一個月下來微信

好友就 3000 多人，這丹丹只是實體店一個月的積累 還算他

別的途徑的微信好友！比如店裡有什麼促銷活動 上什麼新

的款式的衣服啊 他都要自己拍圖片發到自己朋友圈裡，而

他發一條朋友圈 就有 3000 多人看到 他發一條朋友圈就是
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他店裡一個月的人流量，通過這種方式直接從 3000 多的利

潤上升到 6萬的利潤，這就是現實生活中的行銷 化妝品店

同樣如此 

 

 

第五種 

大家可以印一些宣傳的單子上面那有自己的微信號，然

後可以和當地的快遞商量一下比如說你們經常的送貨和收

貨幫你發一下 實在不行的話 那開始送他一些不是太貴的

產品送給他們的女朋友老婆用用和他們打好關係，讓他們幫

你發一些宣傳單？ 

 

因為快遞每天收貨送貨呢，每天會接觸不同的人群這些人那

是非常非常喜歡購物的 ，你可以讓快遞給他們送貨的時候

順便拿給客戶一張你的名片，讓他們加你的微信號，這樣那

你就可以清楚的加到了這部分人。 

 

這種方法也適合地區代理詴的 這個片區就是你的市場 ！



跟快遞搞好關係這個市場很龐大的！ 我們黃金密碼代理就

可以這麼做 零售量肯定能上去 再加上網上的零售 賣點貨

還難嗎？ 

  

第六種 

利用騰訊系列的手機遊戲來尋找附近的人，丟紙條加好

友。適合的遊戲包括“天天酷跑”丶“天天愛消除”丶“節

奏大師”等，其餘遊戲大家可以自行測詴。 加好友的方法

很簡單，下載以上遊戲到手機裡安裝好，你先用自己的個人

微信號登錄，然後點附近的人，就可以看到附近的其它玩家

了。 

 

這時你可以給他們丟紙條， 附上一句話，比如 加個微信號

 XXXX 吧，一起玩天天酷跑，發送過去對方就可以收到了。

重點是紙條的發送數量是不限制的，但是一般你最多能收到

別人發給你的 50 個紙條。 

  



所 以，這種加好友的方式比起微信直接打招呼加好友的

方式限制少得多。另外，我們剛剛說到是利用遊戲附近的人

來找到玩家，添加為好友的，那麼同樣的，我們就可 以利

用“微信定位修改器”APP 來手機的地理位置，從而使得附

近的人範圍擴大到全國，能夠加更多的玩家為微信好友了。

（備註：微信定位修改器 APP 目前適 用於安卓手機，蘋果

手機也有相應的修改手機地理位置的軟體，大家可自行百度

查詢。）如圖所示： 

 

 

第七種 

這種方法不少童鞋們都知道了，那就是利用 QQ 新推出的

提醒功能。首先下載手機 QQ 裝好，登錄上自己的 QQ，然後

選擇一個群，再點右下角的+號，就能 看到一個提醒功能了。

點擊創建提醒，就能對群友作一個 QQ 右下角彈窗資訊的提

示了，就算群友有些是用手機上的，也能看到。除了在群裡

面創建提醒，還有一對 一地給好友創建提醒。我們在群裡

創建提醒時，可以寫上一句“我是群裡的好友，歡迎大家加



我微信號 XXXX 哦”，這樣，讓別人主動加你微信號的目的

就達 到了。 

  

第八種 

各大網站上發資訊 這個方法我在這裡不多講 因為比較

複雜 一句兩句也說不清楚 這種方法適合類似水素的這種

產品 適合長期做的產品 

  

第九種  

這個方法好 去陌陌吧裡面發佈話題，隨便加入一個陌陌

吧 美容裡面就不用了，美容裡面都是同行，你可以加一些

交友吧什麼的 發佈一些話題，互動的話，會有很多不是微

商的加你的，這個方法很有效 

  

  

第十種 



去各大網站 什麼 58同城啊 趕集網啊 安居客啊 招聘網

站 給這些經紀人留言說我想租房子 買房子 等等的資訊 

但是留言千萬不要留你的手機號，要不然你得被它們煩死 

你可以留微信號 說我上班不方便接電話 有好的房源可以

發圖片在微信上 這樣話一天弄好了 三四百人加你應該沒

問題 

  

第十一種 

你們可以自己印點你的微信二維碼的不乾膠 吧你的產

品上都貼上你的二維碼 沒准那個客戶送別人用的時候 掃

一掃 順其自然就是你的客戶了 

  

第十二種 

手機上可以下載一個媽媽圈軟體 電腦 版的也有 去一

個人氣最旺的論壇打廣告 一定要在媽媽圈人氣最高的時候

發這個貼，在這個時間段一定要吧你的貼頂到幾百條以上，

就會有很多人看到 但是你發的這條資訊具有吸引力 可以

做活動 說頂到 100條的時候免費贈送價值多少錢的面膜 或
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者是頂到 200條的時候送什麼禮物！ 如果有諮詢你的人 一

定先加微信號 人然後再回復 

  

第十三種 

你利用 qq 群 你在同一媽媽群裡加入你的 qq 號 不是一

個 qq 號 只是兩個到 4個這樣 進去以後 你這 4個 qq 號就

可以在裡面說話 關於護膚的知識什麼的 你的這幾個 qq 爭

取吧整個群的氣氛都搞起來 氣氛起來以後 你的一個 qq好，

留下微信號就果斷退出 讓群裡的美女的去加你 

  

第十四種 

自己建一個群，在表情符號裡面有丟篩子的方法 丟篩子

送禮品，這樣你的這個群裡的好友會邀請他的朋友來參加 

這樣你就可以加到她朋友的朋友 這種方法比你直接送詴用

品要好的多 

  

第十五種 



借用名人 

 

大家都知道名人的威力是最大的，有的時候他們幫你推薦一

下，可能比你忙碌一個月的效果還要好。所以我們要想辦法

讓這些名人幫我們宣傳，那麼怎麼樣才能讓他幫我們做宣傳

呢? 

 

你可以專門選寫一些這些人的事蹟，總之在文章裡面儘量多

寫一些他的好，他如何神威之類的。還有就是記得在文章裡

面寫下的你微信。寫完之後投稿到各大網站。 

 

然後我們就想辦法加他為好友，還要分享到他的朋友圈裡面。

人都是好面子的，當他看見你這樣寫他的時候，他是非常有

可能把你的文章推薦到自己的圈子和他的博客裡面的。 

 

如果要是他幫你推薦的話，那你就發達了。我們儘量找一些

做博客方面的名人，因為他們都有發博客的習慣。名人推薦

和自己推薦的效果是不同的，說不定你也變得有名了。反正



多寫幾個，這個不行就再找別人。 

  

第十六種 

利用媒體 

 

大家都知道通過各大媒體幫我們傳播的話，效果是非常好的。

我之前在其他站長網發佈了幾篇文章給我帶來了 1000 多個

高品質的粉絲。當然這些文章都是比較高品質的文章，很多

朋友看見我分享的方法不錯，自然就會加我微信關注我了。

這些粉絲的品質是最高的，他們是仰慕你而來的。 

 

所以大家不妨也寫一點文章之類的去其他網站發佈，發佈要

選好的平臺，反正最多人去的地方你就去准沒有錯。而且在

文章的多個地方加你的微信號，避免人家轉載了改成自己的。 

 

如果你把微信號加在文章裡面的話，一般是很少有人會刪的。 

 

很多轉載的基本也不會細看你文章裡面有沒有什麼廣告。 

 



如果你自己不會寫的話，也可以到國外的網站找一些比較出

色的文章來投稿的。 

 

只要你的文章好，一般人家都是會幫你發佈的。但是千萬不

要找隨處可見，百度已經收爛的文章。 

 

  

第十七種 

利用誘惑 

 

比如我們可以找一些好的資源，發佈到一些網站上面。然後

寫上：xxx 軟體，不知道大家是否需要，如果需要的可以加

我微信!加上幾張軟體的截圖之類的，發佈出去。 

 

或者先分享一部分出來，需要更多的可以加你微信什麼的。

我還有 xxx 什麼的。如果你能找到一些不錯的話，這個效果

是非常好的。其實這些資源網上應該不難找的。你可以根據

你的行業去找一些有用的軟體之類的。 

  



第十八種 

你在查找 qq 好友的時候 在查找功能裡面 有設置 就是

男女可以設置 地區可以設置 設置好 就可以直接加好了 

加完導入到你的微信中 

  

第十九種 

你自己建幾個微信群，然後把微信群裡的二維碼放到 qq

群裡去吸收 就是說只要你吧二維碼放到群裡 就會有很多

人進來 這時候你如果有 4個群了 每個群如果 500 人的話 

你就 2000 人 你也可以跟別人換群 換完群加群裡的人，不

出幾天你的好友就會達到 5000 人 但是這種方法 數量是有

了 但是品質不高 你需要培養溝通交流！不願意自己加群 

你們也可以去百度上搜微信群 然後掃描進去 

  

  

第二十種 
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寶寶樹 媽媽幫等等的這些媽媽論壇裡面發佈一些媽媽

們比較信任的話題，比如飲食，醫療方面都是他們最關注的

一些問題那我們可以發部一些經驗和支持，發佈出去，可以

自己頂自己的帖子或者是找一些朋友頂貼或者你們團隊的

人多一起商量著弄 把帖子頂上去 把別人帶進來，通過這種

方式跟別人建立信任感，建立信任感以後下一步再去談產品，

效果相對而言就會好一點如果我們要招一些學生 兼職的，

跟學生打交道的話 就多談論一些跟兼職相關的一些話題 

  

第二十一種 

 

我給大家說一個方法 就是有的 qq 群 是專門換電話號碼資

源的 你們在網上找到多點 然後給他們換資源 他們一般換

資源都要換一兩萬個電話號碼 在不行 你可以跟快遞公司

說好 賣幾十萬個 還有就是 聯通 移動公司的 淘寶賣家業

有很多資源 

  

第二十二種 



無中生有的方法 第一種就是買一些自動搜索到電話號

碼的軟體 第二種就是不花錢的操作 就是建立一個 excsl 表，

大家都知道啊 每個手機號碼他前面的幾位元數位在某一個

地區是相同的 我們手機有130到 139的 180 181啊 那怎麼

操作呢 就是把電話號碼的前七位設置成相同的 後面的四

位元數字我們就從 0到 9依次去排列 然後用表格去 複製粘

貼 啊 一次性給他生成個幾萬個 

  

第二十三種 

利用一款軟體 叫互動吧 手機上可以下載，如果你要是

搞個什麼促銷活動 都可以利用這款軟體幫你完成 客戶看

到以後如果想買你的產品 位址電話名字都會給你 有不懂

的課下問我也行 例如就是送別人東西也不用輕而易舉的送

 要有條件的送 說轉發一條朋友圈 截圖給你 然後就免費

送一貼詴用裝價值多少的 直接送的話 就是送一個死一個 

不信你們可以詴一詴啊 

  

第二十四種 



你加 qq 群 比如媽媽群 美容群 護膚群 加完群 加群裡

的女人，因為咱們的微信號跟 qq 空間和騰訊微薄連接呢 只

要你發佈一條微信廣告 就可以同步到空間裡面 一個 qq 號

可以最多能加 2000 人 如果買會員的情況下 每天都要關注

一下你的 qq 空間會有好的人問的！！ 

  

第二十五種 

把你朋友的 qq 好友或者你親戚的親戚好友 轉移到自己

的微信上 就是用你朋友的 qq 號綁定你的微信號，他的好友

就都是你的了 同理你也可以在你朋友或者親戚的手機上登

陸你的微信號 也會吧他們手機上的好友吸到你這裡來！當

然前提要跟人家溝通好 

  

第二十六種  

可以自己去百度上搜免費發短資訊的軟體，也可以去淘寶上

花個幾元錢買一個也行，然後把你搜集到的電話號碼導入到

軟體中 進行發送 比如你有活動了，或者促銷了 你都可以

發送給他們 



 

  

第二十七種 

qq 群微信推廣法 

用十個 qq，一定要太陽號，每個 qq 每天不停的去加群，

一個 QQ 一天只能加 20 個群，有人要問了加什麼類型的群呢？

針對上面的素材我們加全國各地的媽媽丶孕婦群丶美容護

膚類的丶減肥瘦身類的丶豐胸美白類的，總之只要女性關注

的群你都要加進去，加進去的目的不是為了發廣告， 

 

舉個例子，比如我加的時媽媽群，那麼我可以發，各位姐妹

今天關注了一個微信公眾號，裡面有篇文章寫的是寶寶健康

飲食你不得不學的秘密。這樣順利的把你的公眾號植入到群

裡了，然後大家也得到了真實的內容分享，你說群主會踢你

嘛，大家也不會嫌你發廣告擾民，一定要有技巧的投廣告。 

  

第二十八種 



搜尋引擎網站推廣法 

 

這個方法可能對於 一些新人不太適用，但是我還是要寫出

來，因為這種方法能很快的佔據百度首頁位置。選擇與你產

品有針對性的關鍵字，例如我是做生面膜的，那我就以面膜

丶護膚品丶化妝品類目展開關鍵字定位，去制定 1000 個與

我行業相關的關鍵字，每一個詞生成一個獨立行銷頁面，然

後利用技術做交叉連接，快速提高權重，這 樣下來半個月

只要一搜我設定的關鍵字首頁一定有我的網站，這些關鍵字

的百度指數都是很高的，效果就不用我再說了。 

  

第二十九種 

軟文推廣法 

 

寫文章，或者引用好文章，裡面巧妙地加入自己的微信號和

二維碼，然後發佈到自己的微信公眾平臺和各大與產品相關

論壇和貼吧。文章標題是關鍵一定要達到消費者主動轉發的

效果。 

  



  

第三十種 

博客網站推廣法 

 

軟文要有發表的地方。一個是發到論壇，文章站，一個是發

到博客裡。發到博客裡有個好處是這些協力廠商博客權重高，

容易被百度收錄，排名靠前。 

  

第三十一種 

媒體推廣法 

 

找新聞點讓傳統的媒體，報紙丶電視丶廣播等等報導。 

  

第三十二種 

手機 APP 推廣法 

 

相信很多人都沒有太深入的去研究手機 APP 推廣方法，推薦



給大家幾個給力的 APP大家可以嘗詴進去做行銷推廣丶陌陌

丶唱吧丶快樂辣媽丶各類新聞 APP。 

  

第三十三種 

網摘新聞源推廣法。 

 

提交優質網頁丶圖片丶帖子到網摘站和聚合類網站。如果被

推薦，那麼你的粉絲會暴增。前提一定是要優質文章。 

  

第三十四種 

論壇網站推廣法。 

 

列如收集所有的高品質 女性論壇，每個論壇註冊幾十個帳

號，把簽名設為自己的微信號。發表熱門內容，自己頂自己

帖子。注意換馬甲，發佈有爭議性的標題內容。好的標題是

論壇推廣成 敗的 100%。這裡說的論壇是指泛論壇，包含留

言本丶論壇丶貼吧等等一切線民可能聚集的地方。 

  



第三十五種 

視頻推廣法 

 

去百度視頻裡找到醫采的湖南衛視宣傳視頻資料下載下來，

然後利用軟體把自己的微信號丶 QQ號植入到視頻螢幕下方，

然後設置不同的關鍵字標題去各大視頻網站上傳這些帶有

你微信號的視頻，一個關鍵字就是一個標題上傳一個視頻。

這樣區分開你有 1000 個關鍵字，就要上傳 1000 個視頻，當

使用者搜索你設置的某個關鍵字的時候你的視頻排名就會

靠前，別人就會看到你的微信號過來關注你。 

  

第三十六種 

昵稱推廣法。無論是 QQ 丶微信丶還是論壇 ID 等，你做

某某品牌我就建議大家把名字改成品牌名+真實姓名。 

  

第三十七種 

郵寄清單網站推廣法。 

 



就是定期或不定期的給女性消費者發送針對他們可能需求

的資料。 

  

第三十八種 

口碑網站推廣法。 

好好做內容，讓線民自己主動傳播你的內容源。 

  

第三十九種 

限制內容下載推廣法 

 

之前不是讓大家把準備好的素材加密嗎，這裡就用上了，你

想要得到這些內容也可以，轉發我的微信公眾號內容，並關

注我微信小號來索取下載密碼。這個方法既讓他免費幫你傳

播了又獲得了關注，一箭雙雕。 

  

  

第四十種 



微信推薦推廣法。 

 

去找些自媒體行銷帳號，他們都有免費推薦，每天在朋友圈

大量推薦賣貨的號，可以利用資源互換的方式讓他免費幫你

推廣一次，同時你也要幫人家推廣。 

  

第四十一種 

公眾號互推推廣法 

 

找一些和你相同目標客戶群體的微信公眾號，粉絲數相當的

去形成互推。 

 

  

第四十二種  

電驢哇嘎資源網站推廣法。 

 

可以在 音視頻檔裡放入自己的網站，特別是在一些需要證

書才能收看的視頻檔裡，甚至可以彈出網站。使用這種方法，



借助最新的電影上映時機，發佈一個視頻檔，就能搞到幾十

萬的 ip，效果絕對一流。前提是要有一個引導行銷單頁面，

可以到淘寶丶豬八戒花點小錢找人設計一個。 

  

第四十三種 

圖片打浮水印推廣法。 

通過微博丶百度圖片等方式把你打好浮水印的圖片傳播出

去。 

  

第四十四種 

視頻源 flash 推廣法 

 

如今的視頻網站，都提供外部的訪問介面。在別的網站丶日

誌引用這些視頻的同時，直接宣傳了網站，擴大了網站的影

響力。 

  

第四十五種 



提交到公眾平臺聚合網站推廣法 

 

提交到一些公眾號導航平臺，以此來增加自己的微信曝光度，

具體哪些網站我就不說了，免得有人說我做軟廣 

  

第四十六種 

交換友情互推法 

 

找些高品質帳號，長期形成友情互推，你發佈文章後底部推

薦他，他也一樣發佈文章底部帶上你的微信號。 

 

  

第四十七種 

微信推廣同盟推廣法單打獨鬥出不了英雄好漢，一個人

的精力時間和聰明才智畢竟太小，因此，要懂得借用外力。

幾個做微信行銷聯合在一起，達成宣傳共識。在宣傳自己平

臺的時候，順便也捎帶上別的平臺。用同樣的勞動，得到更



多的收穫 

  

第四十八種 

免費資源推廣法 

 

給其他人提供免費的服務，比如上面準備的素材丶微信行銷

資料等等。要讓自己提供的內容，成為其他人必不可缺的行

銷素材。時間久了，關注你的人自然有了。而且都是高品質

代理商。 

  

第四十九種 

微信群推廣法。 

主動找別人去互換群，每天堅持與別人互換 10 個群，久而

久之你就有了一個龐大的群行銷資料資源。 

  

  

第五十種 



發佈任務網站推廣法。 

在威客網站發佈任務，不僅能夠吸引接受任務的人，而且能

夠吸引一大批旁觀者。要充分利用這種一對多的傳播優勢。 

  

第五十一種 

印發宣傳單線下宣傳微信推廣法 

 

。既可以自己印發，也可以和其他傳統企業合作，使用它們

的現有管道。比如和超市合作，在購物小票上印製自己微信

二維碼。可以拿網站上的資源和超市交換互推。 

  

第五十二種 

鼓勵訪客宣傳微信推廣法。 

 

至於如何打動線民口碑宣傳，則要根據網站內容，靈活安排

了。一般新奇有趣互動性的內容效果教好。比如測詴類啊丶

評比類啊丶節日祝福類啊丶搞怪類啊等等的內容容易被強



烈傳播。可以考慮自己的公眾號如何發掘這方面的素材。 

  

第五十三中 

名片網站推廣法。 

 

在名片上，產品包裝丶官網，一切自己能掌控的資源，印上

二維碼。 

  

第五十四種 

在電子郵件落款里加入微信號推廣法。 

 

在電子郵箱的設置裡，設置一下。以後寫信就會自動加上，

自己就省事不少。 

  

第五十五種 

網上競賽推廣法。 

 



比如產品詴用評比丶效果評比等等各種資格賽的評比。 

 

  

第五十六種 

搞活動微信推廣法。 

各種線下活動，各種聚會等。 

  

第五十七種 

廣場效應微信推廣法。 

 

在身上衣服上畫上二維碼，去人多的地方引人矚目。最好是

在記者出沒的地方，容易產生新聞效應。因為記者整天沒事

幹，最喜歡這類八卦事情找新聞源。 

  

第五十八種 

賀卡微信推廣法。老客戶維護送賀卡的時候，就順便推廣了

你的網站 

  



  

  

第五十九種 

  

微行銷線下聚會推廣法。 

 

多參加同城或者高品質的免費微行銷活動，探討推廣方法。

說不定什麼時候就有意外驚喜。在和別人的經驗交流中也往

往會有靈感的火花跳躍。不要吝嗇你自己的經驗，在告訴別

人的時候，也是對自己經驗的一次系統化丶條理化丶理性化

提純。 

  

第六十種 

微信號推廣法。 

設定微信號的時候一定要注意簡短易記。 

  

第六十一種 



分類資訊網站推廣法 

去各類分類資訊站發佈微信公眾號資訊。 

  

第六十二種 

聊天室網站推廣法。在各種女性聊天室推廣。 

第六十三種 

賣公眾號推廣法。 

 

就說我現在的公眾號有 10 萬精准女粉，現低價出售，貼到

各大交易平臺，這樣大家都過來看。 

  

第六十四種 

人工扛牌子宣傳。 

 

穿個有公司獨特印記有二維碼的 T 恤，找個美女，性感的美

女，去人流量大的地方去讓大家掃。 

  



第六十五種 

利用上廁所丶吃飯丶坐車的碎片時間，點擊“發現”

“附近的人”加為微信好友，去逛商場，去哪裡旅遊或者是

去吃飯 都打開微信裡面的搜索附近的人！去人流大的地方

進行加附近的人！效果不錯 特別是類似大市場這樣的地方 

  

第六十六種 

也是利用碎片時間，點擊“發現”“搖一搖”加陌生人

為微信好友；每當吃飯聚會集體活動時，號召大家一起玩

“搖一搖”的遊戲 

  

第六十七種 

高品質的丶有創意的帶有你微信號或二維碼的圖片或軟

文單獨發給你的好友幫忙助推他（她）的微信圈求關注； 

  

第六十八種 



碎片時間裡組織些回復性強的軟文扔漂流瓶； 

  

第六十九種 

在百度吧丶郵件丶論壇丶網站等簽名處丶發帖的結尾處

附上你的微信號或二維碼； 

  

  

第七十種 

同時註冊一個公眾平臺，發一些高品質丶轉發性強的軟

文，結尾處附上你的微信號或二維碼，進行助推； 

  

第七十一種 

微信微博大號幫轉助推； 

 

 

第七十二種 



發佈威客任務，例如豬八戒網等； 

  

第七十三種 

事件行銷，比如我做過的一個“誰是猜拳王”的活動，

在晚上 11 點之後有很多的年輕人在床上是睡不著覺喜歡玩

手機的，我準備了一些有意思的小禮品，發佈“誰是猜拳王”

的軟文和海報活動，讓微信好友轉發，然後關注我並和我玩

微信裡的猜拳，贏過我就送小禮品，還有一些其他的事件行

銷，抱歉都是我的原創，就不一一分享了 

  

第七十四種 

協力廠商的一些微信聚平臺；比如微信搜 微圈 聚微信 

微信啦 找公號 

  

第七十五種 

搞一些微信互推丶微信好友互換的活動； 

  



第七十六種 

像靠譜的網站投稿，採用之後必然增加你的粉絲。 

  

第七十七種 

淘寶購物時，評價追加留下自己的微信號，會有很多女

的加你。 

 

 

第七十八種 

每天發展五個新顧客，每天和 5個朋友坦誠溝通，每天

給代理打個電話。每天堅持，不要三天打魚，兩天曬網。 

  

第七十九種 

沒有十全十美的產品，任何一個產品都不可能讓百分之

百的人滿意，一定要做好售後服務工作 我們銷售的不僅僅

是產品更是我們的售後服務和我們的專業知識，這樣我們才

能會當淩絕頂，秒殺一切的其他品牌。記住做售後服務能極



大的增強我們的顧客對我們的忠誠度以及很容易可以產生

二次購買，感情加深，我們一定要做到專業 

  

  

第八十種 

捆綁銷售，買多少面膜送一個微電影。 

  

第八十一種 

點點分享不經意影響法，每天隨時隨地影響別人成為你

的潛在顧客或經銷商。例：在重要客戶面前和代理打電話，

炫富，彪高聲音，說目前只有這點貨，你賣出這幾箱後應該

有 XX 萬的收入。雖然目前斷貨影響了你的銷售，但是你這

個月 xx 萬應該沒問題吧。當別人憋不住問你時，即使你心

裡樂開花，你也一定要淡定的微微一笑，奧，我是做什麼什

麼的。 

  

第八十二種 



微信達人認證，俗稱加 V。加 V方法一方面通過自己 PS，

photoshop，可牛，推薦美圖秀秀批量處理，可以一次性幾

百個加。 每一位年輕的群體都對新鮮事物比較感興趣，加 V

不能盲目加。要選擇好精准人群來加，頭像時尚的年輕男女

是我們優先選擇的加 V物件。要把加 V方法發揮到極致化， 

 

有以下幾種方法：  

（1），選擇好帥哥美女，加好 V之後，發送一段話。讓其

在其的朋友圈轉發注： 然後要和對方聊天交流，例：剛才

細看了下你頭像，是個美女（帥哥）啊，我覺得如果你參加

我們最美顧客評選的話肯定能選上，獎項是。。。。，誘惑

大一點。這個談資就來了。或者誇他皮膚好，用什麼護膚品

的，只要來加 V的儘量把他往護膚保養的話題上聊，側面的

推出我們的產品。  

 

（2），人脈資源比較廣的人群，幫其加好 V之後要求其拉

你到他的微信群，一般像人脈資源好的人群手頭都有很多微

信群。當你進了他們的群之後，你就讓自己成為群裡的紅人，

這個時候整個群的人都會來加你。模式都可以複製。利：精



准客戶與代理比較多 弊：比較費時 

  

第八十三種 

紅包群加人法 通過在你的朋友圈發一條微信，想要進紅

包群的可以加 xxx。。當群建好之後拉人，選擇你微信裡面

平時不大聯繫或者是做其他產品的微商進群，然後在群裡公

告，群人數達 100 人後開始發紅包。 

 

這個時候已經在群裡的朋友就會拉他們的好友進群了。然後

群人數滿 100 之後，就繼續發公告：各位只要是我好友，轉

發我的名片截圖給我，就可以得到定向紅包。 

 

這個時候群裡不是好友的人就全部來加你了。而且還幫你轉

發了名片在他們的朋友圈，就有源源不斷的人來加你了。模

式都可以複製。  

 

利：精准客戶與代理比較多  

弊：花點小錢，哈哈，紅包金額都不用太大，群發紅包 10

元發 50 份，或者定向紅包一人幾毛幾分都可以。參加的人



大部分都只是圖個好玩，不是真的為了錢而來。也可以不花

錢進別人的紅包群加人。關於紅包群加人方法。  

 

有些人等不及，等不到 100 就退了。那可以只要有 30 以上

的人，就可以先發點小紅包，然後把自己的截圖和介紹發裡

面，讓他們發朋友圈後截圖給我，給他定向紅包。只要來一

批新人，就必頇發一次。 

 

而且裡面要弄幾個自己的人搞搞氣氛，最好弄一個朋友專門

幫你發名片。我們主要的目的是讓他們截圖到朋友圈。所以

一定要提：截圖有定向紅包。所以建議群名片就叫（截圖轉

發有定向紅包） 

  

第八十四種 

微信朋友圈推薦好友 例：推薦好友某某某。。。。。 

把自己寫的牛逼一點，然後讓朋友轉發，如果是優質的朋友

幫你轉發，這個好友數量也是源源不斷來的 記住；加完 V

之後給那個找你加 V的人發條微信：終於辦好了，趕快換上

頭像，看效果吧！記得幫忙發下朋友圈。  



 

如果您幫我發朋友圈的話用下面這個資訊就好，謝謝哦 微

信轉發一條：終於認證成功了，感謝 xxx 幫忙加 V，你們看

我的加 V頭像是不是很漂亮啊，多麼高大上啊，如需微信加

V的朋友，可以加微信：XXXXXXX。免費的哦！? 

  

第八十五種 

高薪招聘加人法：在自己的微信朋友圈發表一個招聘啟

事，大概意思如下，由於最近我的微信行銷生意越做越大，

基本忙的連吃飯的時間都沒有了，現在真正招聘 3 位助理，

待遇如下，月薪 5000 元起+每月業績分紅，在家 SOHO 工作

即可，不用來我的城市，學歷不限，要求精通微信。 

 

熱愛自由的工作狀態，每天拿出 8 個小時幫助我工作即可，

工作性質就是盯著手機微信看訂單即可。 

 

希望萬能的微信好友一定幫我轉發到你的微信圈，如果你能

幫我推薦合適的人我一定感謝你 10 盒面膜。內容大概就是

這樣，詳細的大家可以自由發揮。 



 

記住最有一句話“希望萬能的微信好友一定幫我轉發到你

的微信圈，如果你能幫我推薦合適的人我一定感謝你 10 盒

面膜”這句話非常的關鍵，將會決定你的微信好友是否幫你

轉發。 

 

然後記住，這條資訊有兩個作用， 

 

第一個，你的朋友會被你擊倒的，剛才我一個學生髮了這條

微信不到十分鐘接到三個電話，紛紛問，哥們，現在幹什麼

混的這麼大。。。 

 

第二個：很多你的朋友會幫你轉發，很多屌絲都有虛榮心，

幫你轉發到自己的群裡面顯示自己也認識這麼土豪的朋友，

就比如前段時間我的朋友圈很多裝逼的朋友發一條微信：

“一個朋友轉讓一個手機號 139XXX99999”或者“朋友最近

的一輛路虎需要轉讓”發這種就是為了裝逼，顯示自己認識

的朋友是土豪。 

 



然後各位記住，高潮即將到來，將會有無數的人來問你如何

才能成為你的助理，需要什麼條件，你的回答如下，做我的

助理需要瞭解微信行銷的大概意思，某天我會給問大家講述

微信行銷，你進來聽聽，看看你適合不，如果能適合你就可

以成為我的助理。各位，當這個妹子用心聽完課程之後打死

都不會給你做助理的，絕對會弱弱的問你，親姐，能不能帶

我一起玩微信行銷啊。 

 

 

第八十六種 

分享法：我們社區 5家美髮店全部是我的經銷商 美髮店

一個月賺 1萬多 賣面膜那些老闆一個月都三四萬，還有一

家美髮店那個老闆不會用微信我也利用起來了 給你們講一

下是怎麼做的，就是那個老闆不會用微信 我就教他一招 每

個來理髮的顧客是不是都會和老闆聊天對不 邊做頭髮邊聊

天然後他就問人家 唉 你知道微信行銷不我們社區有個做

微信行銷的一個月通過微信賺幾百萬 讓後那個顧客就纏著

要我的微信號他說 我不能給你微信 我得問問人家可以不

可以加才行 欲擒故縱 然後那個顧客就求著他一定要介紹



我認識 然後你們（向日葵微商之最，公共帳號收索“向日

葵團隊”）懂的加了我的微信 我又是半推半就 。。。。我

給那個老闆一盒面膜提成 5塊錢 一個月幫他多賺好幾千。。。

他就每天幫我推薦人加我微信 

  

第八十七種 

這是一種小廣告模式了（不環保，不建議用）把自己的

二維碼貼公告廁所蹲位的門上，別人進去上廁所就看見你了，

一掃就加你了，效率驚人的高！ 

  

第八十八種 

複合式宣傳技術，幾個朋友在好友圈玩猜謎，附送二維

碼，你這裡猜對，截圖，掃二維碼去你朋友那裡領取獎品！

相互推，有趣意！ 

  

第八十九種 



環保袋子樣附有二維碼，微信號等宣傳！ 

  

  

第九十種 

塑造自己的知名度從而推廣自己，可以社交網站，可以

是網媒！ 

  

第九十一種 

製作美容類視頻，中間穿插自己的二維碼跟微信號，方

便別人添加。 

  

第九十二種 

淘寶網頁下放有個美容類視頻教學，你可以借助這些大

網站，錄製視頻，點擊量相當可觀，中間植入自己的聯繫方

式就好，切記，一定要畫的好，畫的美，不然拿基本就是砸

自己的場子！ 

  



第九十三種 

在貼吧社交網站裡，發一些互動貼，提高自己的知名度，

深藏功與名，積極做貢獻，混個火的貼吧小吧主之後，拿另

一個號發帖，植入自己個人資訊，來個自己做運動員又做裁

判員的例子！ 

  

第九十四種 

軟體模式！打開微信，點擊設置 隱私，打開可以通過手

機號收索到我，想我推薦好友，點擊通訊錄，清空裡面所有

待添加連絡人（如內容過多，重新安裝微信）如果沒有，點

擊添加上傳查看通訊錄好友，接下來。。。 

 

第一步丶下載 QQ 同步助手， 

第二步，用自己的 QQ 登入 QQ 同步助手  

第三部丶選擇通訊錄整理，清空通訊錄 清空本地通訊錄， 

第四部，點擊附近選擇-下載這個檔附件-使用其他應用打開

附件-選擇 QQ 同步新資料丶 



  

  

第九十五種  

利用微博微博“粉絲通”是基於微博海量的使用者，把

企業資訊廣泛傳遞給粉絲和潛在粉絲的行銷產品。它會根據

使用者屬性和社交關係將資訊精准的投放給目標人群，同時

微博“粉絲通”也具有普通微博的全部功能，如轉發丶評論

丶收藏丶贊等。 

  

第九十六種 

微博獲取粉絲 （再植入微信，由於現在微博封殺微信）

資訊想讓人關注你，你必頇讓對方知道你的存在，這裡推薦

一個比較有效的方法，每天批量關注用戶，你關注他後，他

會看得到，基本上 30%的人會反過來關注你。按新浪微博每

天 800 關注上限來看，一天能增加 100~200 的粉絲。時間多

的話，你可以多申請 10 個左右的小號來關注，這樣一天能

多一兩千粉絲。  

  



第九十七種 

隨著你我微薄粉絲變多，. 隨著你粉絲越來越多，你發

佈的微博也能被更多人看到，這裡你可以找一些粉絲數差不

多的人互轉，互相推廣。前面說的多建幾個帳號，這時候能

派上用場了，一起轉發你含有淘寶客資訊的微博，盡一切可

能讓你的微博被更多人看到！ 

  

第九十八種 

批量關注用戶時，對用戶的選擇也是有講究的，你是情

感類微博，你就去關注情感類微博大號的粉絲，這些粉絲喜

歡情感的內容，回粉率會更高。關注達到上限後可以對一些

粉絲數少的用戶取消關注，然後再重新關注其它用戶。這些

粉絲與互粉得來的粉絲不同，他們關注你後，基本上很少會

取消關注的。  

  

第九十九種 

微博還可以上面我說的那樣，一個一個手動關注確實很

累，你可以用《互粉賞金榜》或《粉絲管理大師》之類的微



博應用來批量操作，在微博應用頻道搜一下就有了，上面有

個查看其它用戶粉絲的功能，輸入昵稱然後批量收聽就行了。 

  

第一百種 

讓人轉播你的微博 粉絲有了後就是怎麼把淘寶客資訊

給發佈出去，和讓更多人看到你發佈的資訊。 

  

第一百零一種 

通過微博推廣平臺來推廣 像前面我說的《互粉賞金榜》

這樣的微博推廣平臺，有空可以玩一下，這是一種通過積分

讓別人來關注你和轉發你的微博的應用，可以通過關注丶轉

發丶邀請好友等方式獲取積分，每天也能帶來 50~200 左右

的粉絲，看大家的時間了，時間多就能多獲得一些積分，就

能得到更多粉絲。 

  

第一百零二種 



微信互推微信最快漲粉絲的方法，以大號帶小號，以奇

號帶企號！粉絲上千後，組隊互推…..最強的漲粉絲的技巧 

  

第一百零三種 

加入微信互動類平臺，有很多好，把你的微信提交上去，

增加曝光率！ 

  

第一百零四種 

利用產品官方微博的原有受眾基數，更新微博頭像增加

頭圖二維碼推廣，並發佈了全新的關於微信公眾號推廣的新

段子，通過微博大號帶動，為微信號帶來了第一波受眾。 

當然前提是產品的官方網站全新改版，以二維碼微信為主流

視覺導向，同時開啟了短線互動活動，利用贈送禮品的契機

吸引受眾的關注度和參與掃描量。 

  

第一百零五種 



信成就了大多宅男的夢想，也因此出現了搖一搖這種趣

味交友的模式。為了成功利用這一部分人好奇心與交友欲，

我們規劃了美女傳播主題計畫。通過搖一搖的方式將我們的

好奇傳遞出去，三天共產生了 20000 搖一搖好友，轉化率最

高時候超過 50%。一場好奇被引導了微信公眾號，同時公眾

號留住了人心….. 

  

第一百零六種 

私人號帶公號如果你私人號的朋友量有 1萬，把公號分

享到朋友圈，粉絲日上千不是事….公共平臺做大後，在利

用平臺推廣自己跟自己的產品.具體自己體會體會吧！！ 

  

第一百零七種 

需要選擇主題，選擇平臺，設置好關鍵字，瞭解潛在客

戶的心理，關心的問題。如今免費的網路推廣，效果不大，

而且是一個每天累的要死，老闆還不知道你每天坐在位子上，

對著電腦在幹嘛，因為老闆不可能去看你每天在哪個平臺發

了哪些資訊，這些資訊有什麼效果。 二丶如何去判斷成交



是網路推廣帶來的？這個很難。客戶在網上看到你的資訊，

然後去店裡購買，難道還會說在網上哪個平臺發的資訊嗎？

即使是網上看到你發的資訊，他也不會去說的。這樣，在現

在這個企業注重成交額，銷售額的今天，是很難判斷。所以，

網路推廣要確定你考核的標準是什麼？ 

  

第一百零八種 

利用招聘網站推廣，你的客戶群大致月薪是多少，你就

招聘，給別人月薪 3000 到 50000 8000 以上，然後花幾百塊

置頂！這樣加你的都是一定消費能力的顧客，你還可以寫要

求女，可達到精准客戶群 99.99%！同類招聘網站看你花錢在

別的招聘網站置頂後，會主動聯繫你，問你還需要招聘嗎？

他們很多會提供一個月的免費幫你打廣告或者前幾個月優

惠多少的服務！ 讓你每天坐等百分百進准客戶群的收益！ 

 


